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SURETE
SECURITE

TECHNOLOGIES

Y CONSEIL ET COMMERCIALISATION SOLUTIONS
DE SOLUTIONS TECHNIQUES CLEENTS

UNE FORMATION EN APPRENTIS5AGE
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; collaboration Slreté-Sécurité.

DUREE DE LA FORMATION ; LI E S :irdr .

24 mois en apprentissage ) Une formation professionnalisants et reconnue par [Etat

'f;'l Une approche concridte dies solutions technigues en lien avec b siretd et la secunibeé
COUT DE LA FORMATION &) Des rmises en situation réelles en entraprise

L Le diveloppement de compatences commenciales, technigues ef relalionnelles

&) Un accompagnement individualisé par une dquipe pédagogigque & |'écoute
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5, pour L appre

CONDITIONS D' ADMISSION

y B ﬂE".l'ELﬂIF"FEH‘ L& RELATION CLIENT PROPOSER LUNE SOLUTION TECHMNIGLIE
ET ASSURER LA VEILLE COMMERCIALE ET COMMERCIALE
+ |mformer of consailler les. clients = Anatyser kes besoins du client
« Conduire des actions de prospection s Concevor et chiffrer une solution technigue
« Assurer la velle commerciale et technologgque o l"'E'ﬂ"-\."'lI er | argumenbar
RYTHME D'ALTERMANCE * Dérvelopper o hidéliser une clientiéde v [Ridiger el présenber une offre commenciale
1 sermaine & "UFA
1 semaine en entrepris 3. GERER LA RELATION CLIENT d. CONTRIBEUER Al DEVELOPPEMENT
ET ASSURER LE SUINVI DE L'ACTIVITE COMMERCIALE
LIELl DE FI'_'I-HHI'.I.TIEIH L ':'l.-;-ﬂl'iS.EI |8 Frecse B ey O 18 soluton L PBI'.IIIIL-‘E‘I ala s.r'ateg-e COMIMerciale
+ Copondonner les acteurs inbernes et axtemes = Exploiter kes données commerciales
s fzsurer be suivi de la prestation = Lontrituer & b perormance de | dquipe
s Bvaluer la satisfaction cliend » Smachre dars une démarche de aquialibé

et de resporsabilité

@ LES ENSEIGNEMENTS

Enseignements professionnels Enseignements généraux

= [weloppemant commerncial s Culkture gl_*ﬂr:'rn_-'_' el exprassion

= Ralation client et ndgociation « Langue vivante étrangére (anglais)
+ Solutions techniques et innowation ¢ Lulture conomigue, urcioue

= |lManagement de 'activité commerciale et rranagéniale

+ Communication professionnelle
= Culture économigque, juridsmes ef mansgériale
appliqués au commerce

@ UME COLORATION PROFESSIOMMELLE : SURETE - SECURITE

Motre UFA propose une approche onantée vers les secteurs de la sireté et de la sacurité ;
widdoprotection, contrdle d'acces, sirebé des sites, sécurité des personmes et des biens
Une apportunrté powr s specialiser sur un manche dynamigue et porfeur,

Pour toate information complémentaire et insoription :

@ o1a3ms

B coetariat@groupescolaire-sim.org |  Campus
— Samte Lowss da '||I.|-|r||LH|.

' WL B 4 WIS =5 { B LA



